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FUR EMBEDDED SYSTEMS IN SUDDEUTSCHLAND

STARTEN SIE IHRE KARRIERE IM #TEAMHAINZL

Wir entwickeln leistungsstarke Hard- und Software flir unsere Kunden und begrleiten sie von der Idee bis zum

fertigen Produkt. Nutzen Sie |hre Expertise, um den Markteintritt und den nachhaltigen Ausbau unserer Embedded
Systems in Siddeutschland erfolgreich mitzugestalten

IHRE AUFGABEN

// Aktiver Aufbau und kontinuierliche Erweiterung des Markts fir Embedded

Systems in Siddeutschland

//Nom Standort Wolframs-Eschenbach (nahe Nirnberg) aus erobern
Sie den gesamten stiddeutschen Raum

// |dentifikation und Akquise von neuen Kunden sowie Pflege und
Ausbau bestehender Kundenbeziehungen

// Beratung und technische Kldrung von Kundenanforderungen in
enger Zusammenarbeit mit dem Technik-Team

//Verantwortung fiir den gesamten Vertriebsprozess von der Anfrage
bis zum erfolgreichen Abschluss

// Erstellung und Nachverfolgung von Angeboten

// Aufbereitung der Kundenanforderungen fir die Entwicklung

// Durchfihrung von Markt- und Wettbewerbsanalysen

// Enge Zusammenarbeit mit dem Mutterkonzern in Linz (AUT)
inkl. Reporting und monatlichen Meetings in Osterreich

IHR PROFIL

// Abgeschlossene technische Ausbildung mit Schwerpunkt
Elektrotechnik, Elektronik oder Wirtschaftsingenieurwesen

// Mehrjahrige Berufserfahrung im techn. Vertrieb oder der Entwicklung
technischer Produkte, idealerweise im Bereich Embedded Systems

// Ausgeprdgtes technisches Verstandnis und die Fahigkeit,
komplexe Lésungen zu vermitteln

// Starke kommunikative Féhigkeiten und Uberzeugungskraft

// Reisebereitschaft

//Verhandlungsgeschick und hohe Einsatzbereitschaft

// Kontaktfreudigkeit und Losungskompetenz

UNSER ANGEBOT

// Ein herausforderndes Aufgabengebiet mit Gestaltungsspielraum
und hoher Eigenverantwortung.

// Zugriff auf intensiven Support und die hohe Expertise des
Mutterkonzerns in Linz (AUT).

// Eine intensive Einschulungsphase im Mutterkonzern in Linz (AUT) sowie
laufende Schulungen und Weiterbildungen, damit Sie lhr Potenzial
voll ausschépfen kdnnen.

BENEFITS BEI
DIESER STELLE

Flexible Arbeitszeiten, Homeoffice,
Parkplatz, Aus- und Weiterbildung,
Firmenhandy, Firmenauto,
Dienstreisen, Patensystem,

Kontakt

Katja Kober, MSc
T +437327892 268
k.kober@hainzl.at
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